FACTORING:

El factoring supone un contrato permanente entre una sociedad y los clientes, por el cual la primera se encarga de comprar las deudas comerciales de estos últimos con sus compradores y el cobro de las mismas.
El factoring o factoraje es una alternativa de financiamiento que se orienta de preferencia a pequeñas y medianas empresas y consiste en un contrato mediante el cual una empresa traspasa el servicio de cobranza futura de los créditos y facturas existentes a su favor y a cambio obtiene de manera inmediata el dinero a que esas operaciones se refiere, aunque con un descuento.
Por ejemplo, si la Empresa XYX ha hecho una venta y por ello tiene una factura para ser cancelada a 60 días por un valor de 1 millón de soles, mediante el contrato respectivo se la entrega a la Empresa de Factoring o Banco, la que le entrega de inmediato un monto de dinero equivalente al 90% de la factura. Cuando se cumpla el plazo de 60 días, la Empresa de Factoring o Banco cobrará la factura original al cliente quien le pagará directamente y no a la Empresa XYX que le dio la factura, y obtendrá el monto total, por lo que la diferencia constituirá su ganancia.
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¿Cómo funciona el factoring?

El factoring funciona a través de los siguientes pasos:

Emisión de factura: 
Se da una vez de terminado el servicio o entregado el producto.

Evaluación comercial con el deudor o adquiriente: 
Se evalúa la operación en un comité de crédito y se confirman los servicios con el deudor.

Contrato Factoring: 
El cliente cede sus facturas negociables mediante la firma de un contrato marco de cesiones de factoring.

Giro de negocio: 
Comienza el proceso de cobranza una vez cumplida la fecha de vencimiento de las respectivas obligaciones
.
Notificación: 
Una vez realizado el desembolso la empresa de factoring comunica al deudor mediante carta notarial.

Proceso de cobranza: 
Se da una vez firmado el contrato y confirmado los servicios por parte de la empresa deudora.

Cobro de factura: 
Una vez gestionado todo el proceso de cobranza el deudor informa el pago de la respectiva factura.






































Proceso del Factoring

1. La empresa ‘A’ emite facturas negociables (facturas comerciales) a la empresa ‘B’ por la compra de sus bienes.

2. Una vez vendido su producto, la ‘A’ debe entregar a su banco o institución financiera la copia correspondiente a la factura negociable emitida.


3. El banco tras una rápida verificación, aprueba otorgar a la empresa ‘A’ el monto correspondiente a la venta de su producto.


4. Desde este momento, el banco se encargará de cobrar a la empresa ‘B’ el monto que acordó pagar en 30, 60 o 90 días inicialmente con ‘A’.

Beneficios del Factoring:
· Rápida liquidez.
· Seguir produciendo y obtener mayores plazos para pagar cuentas.
· No tienes que endeudarte para conseguir el dinero. Solo pagas un porcentaje de lo que te deben a la entidad financiera.
· La tasa es más económica que un préstamo tradicional.
· Proceso más rápido que un préstamo regular. Se revisan las facturas y no estados financieros.
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